Planchers de bais franc
Hardwood floors

Bois BSL inc. et Gino Ouellet sont devenus synonymes
dexcellence et d'innovation dans le Bas-St-Laurent.
Depuis sa naissance, en 1995, la croissance de cette
entreprise ne cesse d'étonner.

Bois BSL inc. : Un départ canon

C'est en constatant la quantité de bois gaspillé dans la sci-
erie ou il travaillait que I'homme d'affaires eut la
conviction qu'il était possible de récupérer le bois pour le
transformer en d’autres produits et ainsi préserver cette
ressource naturelle. M. Ouellet fondait donc, a 29 ans
seulement, Econobois BSL inc. Linitiative a immédiate-
ment porté fruits. Aprés deux ans, dix-neuf personnes y
trouvaient un emploi et I'entreprise générait un chiffre
d’affaires de 3.5 millions de dollars.

Econobois devient alors Bois BSL et soriente vers la valeur
ajoutée. Ce fut I'élément déclencheur d'un développe-
ment fulgurant qui se poursuit encore aujourd’hui. De
1995 a 2002, I'entreprise est passée d’'un chiffre d'affaires
de 1.4 million a plus de 20 millions tandis que le nombre
d'employés atteignait 175 personnes, suite a des
investissements de plus de 7 millions en infrastructures et
en équipements. Lentreprise a aussi eu la sagesse de
diversifier la production et fabrique désormais un
plancher de bois franc pré-vernis pour le marché
canadien qu’elle exporte également en Europe.

Ce virage vers le bois franc a permis de rendre I'entreprise
indépendante des fluctuations du marché américain en
matiére de bois mou. Les opérations sont aujourd’hui a
100% consacrées a la transformation du bois franc et de
produits connexes.

. Bois BSL inc.: Un exemple de
croissance rapide en région

A gauche: M. Normand Gagnon, rep. Normand.
A droite: M. Gino Ouellet, Bois BSL Inc.

Un gestionnaire avisé

Gino Ouellet est exigeant, autant envers lui qu’envers son
personnel. En revanche, il n'hésite pas a tout mettre en
ceuvre afin de les soutenir. Qu'il s'agisse de formation
continue, d'incitatifs ou de primes, rien n’est négligé pour
que les travailleurs soient heureux et performants. M.
Ouellet se rend souvent sur le plancher et participe a
I'occasion aux différentes étapes de production. Ceci
favorise la complicité et nourrit I'excellente relation qui
prévaut entre la direction et le personnel.

Chacun sait que M. Ouellet n'est pas du genre a s'asseoir
sur ses lauriers. Lhomme mijote continuellement
quelques projets afin d'assurer le développement de
I'entreprise. C'est ainsi qu'il demeure a I'affat de toutes les
opportunités dans le créneau des résineux. Bois BSL inc.
annoncera sous peu des investissements d'envergure
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dans la deuxiéme et troisitme transformation de bois
résineux ou une cinquantaine d’emplois devraient étre
creeés.

Par ailleurs M. Ouellet rentre tout juste d’'un voyage
d'affaires en Allemagne. « Nos démarches la-bas visaient
d'abord a relever le maximum de données sur ces
marchés et les types de produits qu'on y consomme.
L'étape suivante consistera a évaluer la pertinence de
tenter une percée sur ces marchés.». Peut-étre verrons-
nous bientdt I'une des usines du complexe mont-jolien
consacrée a la production destinée spécifiquement aux
marchés européens?

Les mouluriéres CONCEPT

Les mouluriéres sont, sans contredit, le cheval de bataille
pour un type d'opération comme celui de Bois BSL Inc.

En effet, une entreprise qui fabrique du bois de plancher
et des moulures a haut volume a besoin a la fois de ren-

dement et de fiabilité. Suite a une analyse exhaustive, le
choix de BSL s’est porté sur les moulurieres CONCEPT
offertes par NORMAND. En plus d’'un excellent rapport-
qualité prix, Bois BSL Inc. savait pouvoir compter sur
I'expertise et le service de I'équipe NORMAND.

Deux premiéres machines furent achetées en juillet 2002,
il s'agissait d'une LMC-723 série E (7 tétes) ainsi que
d'une LMC-623 série A (6 tétes). Cette derniére était
équipée de contre-paliers a serrage hydraulique.

En 2003, on compléta avec une LMC-623 série M
(6 tétes) ainsi qu'une deuxiéme machine de la série E,
une LMC-623 (6 tétes).

Normand est particulierement fier de contribuer au
développement de Bois BSL Inc. et souhaite demeurer
son partenaire pour tous ses projets futurs.
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